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JAUME ORTINEZ VIVES

L’ECONOMIA SUBMERGIDA COM A PRETEXT

a premsa i els altres migjans de comunicacié

—i potser una mica tots plegats— han i hem

anat creant un topic sobre la importancia de

’economia submergida a Igualada. La cosa

ja pot quedar com una frase feta, com una senténcia, 1

és que, quan a Catalunya parlem d’economia submer-

gida, parlem invariablement i exclusivament de Saba-
dell, Terrassa, Matar6 i Igualada.

Ignorem les caracteristiques 1 la intensitat d’aquest
tipus d’economia a les altres ciutats esmentades. No
obstant aix0, podem afirmar que si algunes de les co-
ses que es comenten en aquestes ratlles poden ser
comunes a tots quatre llocs, d’altres, les més impor-
tants, son especifiques i personalissimes d’Igualada i
d’Anoia.

Perque, diguem-ho d’entrada, d’economia submer-
gida a Igualada, n’hi ha. N’hi ha en algun ram molt
concret, n’hi ha en unes circumstancies molt concre-
tes, 1 n’hi ha, sobretot, bastant menys del que diu la
gent. Precisament, una de les paradoxes de I'activitat
industrial submergida a Igualada és que és visible per
a tothom.

Hem d’aclarir que aquest escrit hauria estat ben
diferent si hagués estat redactat 'any 1985 i no pas
ara, a final de 1986. Durant ’any 1986 s’han produit o
consolidat una colla de fets que han capgirat el pano-
rama d’anys anteriors: la implantacié de 'IVA, la re-
cuperaci6 o I’augment de les vendes al mercat del ge-
nere de punt i la confeccid, i la preséncia activa d’una
Delegaci6 d’Hisenda a Igualada. Aquests tres factors
han incidit fortament, i en la mateixa direccid, en la
legalitzacié de les situacions irregulars que hi havia.
Aquesta obligaci6 de «fer papers» la corroboren ges-
tors, notaris 1 altres agents administratius.

En sentit contrari, és a dir, afavorint determinades
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situacions submergides en el sector del génere de punt
i la confecci6 ha aparegut un fenomen de caire italia-
nitzant: la prontomoda, i potser també hi han incidit
algunes tendéncies molt extremes de la moda.

Sense adonar-nos-en, doncs, hem anat a parar 1 a
parlar del sector téxtil (génere de punt i confeccid),
Ianic ram industrial d’Anoia en qué podem trobar
situacions més o menys irregulars. Pero, ¢quina
importancia té aquest segment industrial en el context
industrial de la ciutat d’Igualada i de la comarca
d’Anoia?.

Hi ha tres respostes possibles:

—Un igualadi contestara que el ram del punt i la
confeccio és vital per a la ciutat 1 la comarca.

—Un comarca us dira —amb més o menys émfasi,
segons la distancia quilomeétrica que el separi de la
capital— que si, que a Igualada es fan molts jerseis.

—La tercera resposta, la numerica, intentara una
aproximaci6 comparativa entre les xifres de facturacié
d’aquest ram i les dels altres rams industrials de la
ciutat d’Igualada i de tota la comarca, per demostrar
la polaritzacié que hi ha.

Perqué a la comarca d’Anoia hi ha quatre grans
sectors industrials, a més del textil que comentem, per
bé que no cap de tan vistés 1 que afecti tanta gent com
el del punt i confeccié. Son els segiients:

ADOBS: adob, tenyida i acabat de pells; empreses
instal-lades quasi exclusivament a Igualada.

METAL-LURGIA: construccié de maquinaria per
a la fabricaci6 de ceramica, utillatge agricola, caixes de
cabals, material eléctric i electronic, maquinaria diver-
sa, etc.; empreses instal-lades a prop d’Igualada, pero,
també n’hi ha d’importants a Capellades, Vallbona,
Calaf, Piera, etc.
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Capellades, la Pobla de Claramunt, la Torre de Clara-
munt, Carme, etc., 1 també les industries d’arts grafi-
ques situades a Igualada i encontorns; s’hi fabrica pa-
per, cel-lulosa i derivats, i tota mena d’impresos, cap-
ses, llibres, etc.

CERAMICA: fabricacié de totxos, gres, ceramica
decorativa, terracota, etc.; nuclis industrials a Jorba,
Calonge de Segarra, Calaf, el Bruc, Piera, Vilanova
del Cami.

Finalment, dintre d’un capitol d’AcTIvITATS DI-
VERSES, podem incloure: fabriques de teixits de
calada, tints 1 acabats de teixits, fabriques de guix 1 de
ciment, productes quimics 1 adobs, una incipient pero
cada cop més important industria alimentaria, calgat
esportiu, teixits industrials, textures, auxiliars de ’au-
tomobil, etc., 1 només se citen les industries amb prou
entitat.

La simple enumeraci6 de tota aquesta activitat in-
dustrial aliena el sector del génere de punt i confeccié
fa que relativitzem una mica la importancia que sovint
hi donem. Potser les xifres que exposem tot seguit la
situaran en un punt més exacte.

Son xifres d’elaboracié propia —donada la inexis-
tencia de dades reals 1 actuals per sectors i ambits
geografics—, que hem pogut contrastar en medis in-
dustrials, administratius i bancaris. Aquestes xifres
ens diuen que de cada 100 pessetes facturades des d’I-
gualada (la Igualada real en termes industrials: Iguala-
da, Jorba, Montbui, Odena, la Pobla de Claramunt,
Sant Marti de Tous i Vilanova del Cami) cap a altres
comarques catalanes, la resta de I’Estat i I’estranger,
29 corresponen al sector del genere de punt i1 confec-
c10, 22 al ram dels adobs, 15 al metal-largic, 10 al ram
del paper i arts grafiques, 4 a la industria ceramica i 20
a industries diverses.

Perd aquesta distribucié canvia forga si en lloc de
parlar d’Igualada parlem de tota la comarca d’Anoia.
En efecte, ’activitat industrial dels altres tres munici-
pis importants de la comarca és ben diferent de la de
la capital 1 dels municipis adjacents. Aixi, mentre que
a Capellades la facturaci6 del paper i industries diver-
ses és molt important, 1 a Calaf ho és la de les in-
dustries ceramiques, I’activitat dels sectors de géneres
de punt 1 adobs és gairebé nulla, 1 Piera té una activi-
tat industrial molt diversa. Tot plegat, aixo faria que,
per a tota la comarca, d’aquelles 100 pessetes factura-
des 25 haurien estat generades per empreses de punt i
confeccid, 19 pels adobs de pells, 14 per empreses
metal-lirgiques i mecaniques, 13 per papereres i em-
preses d’arts grafiques, 7 per les bobiles i 22 per
industries diverses.

Tot aixo ratifica, per un cantd, la condicié capda-
vantera de la industria del textil (punt 1 confeccid)
dins la comarca d’Anoia, pero per Ialtre situa aquest
liderat en termes inferiors al 29 % de Pactivitat in-
dustrial igualadina i al 25 % de la anoienca. Sobre

aquests percentatges exposats cal doncs emmarcar una
activitat submergida o, com ho explicarem més enda-
vant, una activitat que es pot submergir en determina-
des fases del procés. Per important que sigui quantita-
tivament aquest treball submergit, les xifres compara-
des amb el con;unr del sector son minoritaries, 1, per
tant, en el conjunt industrial d’Igualada i Anoia se si-
tuen en cotes forga baixes. També cal dir, per contra-
pesar I'argument anterior, que el producte final de
Pactivitat textil és dels que contenen més «valor afe-
git». Seria molt llarg d’estendre’s en aquest punt, perod
en podem posar un exemple: si per facturar 100 pesse-
tes en el ram dels adobs cal una persona, per facturar
aquestes mateixes 100 pessetes en el sector del punt 1
confeccié en calen cinc en termes generals. Es a dir, si
en una facturaci6 de 100 pessetes en el ram dels adobs,
85 retribueixen la matéria primera vinguda de fora115
la ma d’obra, o valor afegit a Igualada i comarca, en el
ram del genere de punt i confecci6 30 pessetes retri-
bueixen la matéria primera i 70 la ma d’obra o valor
afegit. Per tant, els percentatges de distribucié de la
renda generada per I’activitat industrial de la comarca
d’Anoia caldria matisar-los considerablement.

Un cop feta aquesta aproximacié intentarem des-
criure unes situacions que es donen en el procés de
fabricaci6 d’una peca de vestir des que el fil o el teixit
arriben a Igualada fins que en surt la peca acabada. En
molts casos el lector haura de jutjar on comenga i on
acaba la submersié del procés.

Exemple primer: el més generalitzat, el més visible 1

vistos, la confeccié domestica.
Aquest fet ha provocat que es parli de treball submer-
git quan es tracta de tota una activitat laboral que va
de furgoneta en furgoneta o de cotxe en cotxe per
carrers, escales o ascensors 1 que tothom pot veure a
qualsevol hora del dia i a qualsevol lloc.

¢Vol dir que tots aquests jerseis a mig fer que vol-
ten per la ciutat i comarca es poden considerar con-
feccionats per una industria submergida? Doncs no,
ni de bon tros. Els processos industrials, fins i tot a les
grans empreses, han sofert importants transforma-
cions des de la crisi dels anys 1983 1 1984. Moltes
fabriques han alleugerit les plantilles, millorat la ma-
quinaria de tissatge 1 han resolt la confeccié (muntar
manigues, els davants, clavar les butxaques, atacar, fer
els traus, cosir els botons, posar etiquetes, etc.) encar-
regant-la a tallers auxiliars forans. Es ben possible,
a més, que aquests tallers donin la major part de la
feina a particulars. També les grans i mitjanes empre-
ses, en alguns casos, recorren directament al treball
domiciliari. Una pega pot passar, doncs, de les grans
naus de filatura o tissatge de la industria més moderna
al racé més insospitat de qualsevol habitacle on la
repassaran, la remallaran o qui sap que, per tornar en
poques hores a les naus industrials d’on havia sortit.

¢Quina consideracié legal té tota aquesta feina feta
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a casa? Com sempre, hi ha de tot i forga, pero si tenim
en compte que aquestes maquines (overlooker, rema-
lloses, maquines de cosir, etc.) no fan gaire soroll,
tenen un consum eléctric semblant al d’un electrodo-
meéstic, 1 que, sobretot, solen estar parades o amb po-
ca activitat quan la feina baixa i durant els canvis de
temporada, no ens ha d’estranyar que en molts casos
no hi hagi cap empara legal per a aquestes activitats
domiciliaries.

Per altra banda, tal com hem anat dient, tota aques-
ta activitat és molt visible. Pero, ;és també economi-
cament important? La resposta és simple: menys del
que sembla.

En Pescandall d’un jersei o d’una pega, el muntatge
té, en termes generals, una importancia relativa.
Comparada amb els capitols de compra de fil, tissat-
ge, despeses de finangament, comercialitzaci6, aca-
bats, distribucié, comissions, amortitzacions, etc., la
incideéncia del cost de confecci6 és ben petita, prop del
15 % del cost total.

Aquesta incidéncia, petita en termes monetaris, del
treball de confeccié no vol dir, en canvi, que aquestes
pessetonetes no siguin molt ben rebudes per aquella
mare de familia, aquella senyora o aquella noia que les
guanyen sense sortir de casa, mentre els nens son a
escola, tot escoltant la radio, o en qualsevol altra cir-
cumstancia. Unes pessetes que arrodoneixen el pres-
supost familiar. Per a moltes economies familiars
aquests ingressos son, malgrat la seva justesa, forga
importants, 1 aquesta importancia encara és més gran
si ’economia familiar es basa en ingressos irregulars:
les families pageses, per exemple.

Exemple segon: la moda dels jerseis amb dibuixos
jacquard.

Aquesta moda, tan cridanera 1 vistosa, ningu no sap
del cert quant pot durar. Simultaniament, si fa no fa,
han sortit al mercat unes maquines tricotoses rectili-
nies, de fabricaci6 catalana, que fan el dibuix amb
I’ajut d’un ordinador que porten incorporat. Aques-
tes maquines permeten una gran produccio, pero te-
nen un inconvenient: el preu. El cost, entre deu 1
quinze milions, no seria un problema insalvable si la
moda hagués de durar molts anys, perd aixo no ho
pot assegurar ningu i els gustos avui son tan mudables
que més aviat cal pensar el contrari. Aquestes tricoto-
ses queden molt infrautilitzades si no s’utilitzen per al
jacquard 1 la inversié es justifica en pocs casos.

La soluci6 és, doncs, que aquestes maquines treba-
llin nit 1 dia, 1 que, a més, la incidéncia del cost de la
ma d’obra sigui ben reduida, ja que sén maquines
automatiques que gairebé no requerelxen la preseéncia
fisica constant de operari. ; Com s’aconsegueix aixo?
Doncs, per exemple, de la manera segiient:

Un possible personatge és un petit industrial del
punt amb la fabriqueta perfectament legalitzada als
baixos de casa seva. Durant les vuit, deu, dotze o més
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hores de feina diaria, vigila, entre altres coses la ma-
quina en questié. Quan la jornada acaba puja a casa a
sopar, pero la maquina continua treballant. En els in-
termedis de la pellicula que fan a la televisio, ell ma-
teix, o la muller, o algun dels fills (persones alienes a
I’empresa) baixen un moment al taller per veure si tot
va com cal i si la maquina té prou fil. Durant la nit
la maquina continuara teixint i, si cal, un timbre ins-
tallat al dormitori advertira que la maquina s’ha
aturat. Els dissabtes 1 els diumenges tota la familia,
ben coordinada, podra anar a futbol, al cinema o al
restaurant amb la condicié que cada dues o tres
hores algt passi a controlar la produccié i la reserva
de fil.

Només d’aquesta manera, i de cap altra, es pot pa-
gar la lletra de quatre o cinc-centes mil pessetes que
mensualment gira el venedor de la tricotosa.

Aquest exemple, amb totes les varietats que es vul-
guin i amb les suposicions que calgui fer, és real i
frequient. La moda jacquard, que ha tingut tanta forga
el 1985 1 el 1986 sembla que les properes temporades
anira de baixa. Algunes maquines quedaran infrauti-
litzades 1 potser no tothom haura tingut prou temps
per amortitzar-les.

Exemple tercer: cap als anys 1984 1 1985 eren moda
els jerseis amb lluentons i efectes brodats.

No sé si recordareu aquelles jaquetes amb petits
elements brillants clavats més o menys abundosament
1 simetricament o no, alternats, a vegades, amb motius
brodats sobre el teixit base del jersei. Aquella moda
portava una feinada, 1 era, a més, una moda de jerseis
complicadissims 1 vistosos, provocada per la prolife-
raci6 de la confeccid particular, artesanal i domestica
(avies, mares, filles, tietes amb les agulles de fer mitja
sota el brag).

Les industries podien respondre a aquest repte llo-
gant, temporalment, forga gent, pero aixo hauria en-
carit el producte fins a fer-lo no competitiu. La majo-
ria d’empreses opta per buscar gent que, a casa, vol-
gués clavar lluentons 1 perletes, o brodar, per pocs
diners 1 a tant la pega.

Els tres exemples comentats es donen segons les
epoques i segons el mercat ho demani amb més o
menys intensitat. Hi ha un quart exemple que pot ser
una mica el compendi de tot plegat, un exemple que
encara és incipient: la prontomoda.

La prontomoda, ho hem dit al principi, té un cert
aire italia, pero de fet és tot el génere de punt exterior,
tot el que és moda, influit per la industria italiana del
sector. Els italians surten a vendre marcant la moda i
ho fan a preus competitius. Preus fins i tot inexplica-
bles, si prenem com a base dels costos els salaris que
han de percebre els treballadors téxtils d’un pais fun-
dador de la CEE, pero d’aquesta suposicio a la realitat
industrial i laboral italiana hi ha molta diferéncia, una
diferéncia que podem anomenar el treball submergit, i
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que arrossega els paisos competidors a buscar formu-
les italianes per poder vendre.

I amb tot aix0, ¢queé és la prontomoda?.

La prontomoda, que presenta situacions variadissi-
mes, podria ser en algun cas el que segueix:

Una primera firma o marca del sector, pel que fa a
disseny i qualitat, llanga al mercat el mostrari de la
temporada. Mostrari a I’avantguarda de la moda i a
preus proporcionats a la categoria del producte ofert.
Els viatjants el presenten a les millors botigues de
I’Estat.

Al cap d’uns dies algt ha detectat el mostrari (dis-
senys, colors, matéries, etc.) i fa teixir i confeccionar,
potser submergidament, unes quantes peces ben sem-
blants a les presentades. Aquesta manufacturacié ha
de ser rapidissima. El tercer pas és agafar el cotxe,
carregar-lo de peces, presentar-se a les botigues i ofe-
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rir uns jerseis com els que han vist als millors mostra-
ris perd a preus for¢a més baixos. Sembla que en
molts casos és condicié de la venda cobrar el genere
[lavors mateix, en metallic 1 sense factura.

Cal dir, pero, que aixo de la prontomoda no és ex-
clusiu d’Igualada ni de la nostra comarca. Sembla,
més aviat, que guanya forga en llocs i comarques fins
ara verges en la fabricacié de géneres de punt i que en
el conjunt de peces fabricades per aquest sistema
[gualada sovint en surt perjudicada. La venda per
aquest sistema fa mal al producte de gran categoria
que és el que sempre s’ha fabricat a Anoia, i el que ha
acreditat Igualada gracies a la qualitat de les seves
marques.

AUME ORTINEZ VIVES
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